JRYANI CHE LEH = 10 -« 1% EMY EMIZA (16-EMYAMYZA] AZLINA OTHMAN

GKITAN WANITA DALAM

ban hari

melayari laman Fa

B). Instagram, WhatsApp

aplikasi d

pasti ada iklan

L jenis produk pun, semuanya

a busana, tudung, telekung

kecantikan, produk

macam lagi

in satu trend sem
U

ang kita terfikir. “Senangnya

ut men -

yang ada

ng. Lebih-lebih lagi yang

 dan pengaruh. Tempek je

nan maya. Kemudian tungg
yengguna. Dapat untun

inda.’

incang. n

untuk me

na Ismail,

(IT) dan sedikit modal. Dek terlalu banyak  Lumpur, Prof Dr. Noor A
iklan seumpama itu di laman maya. ada trend tersebut bermula sekitar tahun

b

kali melayari internet. Namun, d

kalanya k an dan terganggu setiap 2008 dan 2009. Sejak itu ia semakin

ammasa berkembang dari semasa ke sem

Melihat kepada

uasi na

yang sama. ia memudahkan pe yakan

ni, Keb:

kerana tida media sosial

perlu bersusah pay

butik atau pasar raya untuk me

oel

sesuatu yang dikehen a uptuk wanita bangkit

ada di hujung n mereka bukan sekadar

Untuk m

getahui aing dan maju

dalam perniagaan termast

pengl batan wanita da

manakah kebenaran bahaw

m talian

ap baru d

Banyak seb.

talian ini boleh memba alasan kenapa wanita perlu

KeKkange

'g dihadapi

demikian. Antaranya, mereka

\ah H. semua

jJan mengutarakanny p

C
x

3
3

rjaan

ar ekonomi serta usaha memandangkan

<an ‘makan

g terlibat akin berkui kempetitif

lam Qisn:

Menurut Dekan Fakul

menunjukkan

EDL(S,iﬁffS‘ - E = Conﬂrﬁey
<« pg o= vy - yd

R i —

od

sselar
erhana

Prof. Dr. Noor Azina Ismail

0GOS

tam talian ini

arusanak

agar
ntara

lum

perlu

an itu

ya, membuat

n pelanggan

ri bahan

1 maju

N Namun

017 HARMONI

7 i
1)




mis membole

s

antuk melihat

dengan
q dianjurkan cleh pihak
ta. Selain itu, mereka
unyai pengetahuan
an wang. Paling tidak
rakaunan kerana pada
berniaga hanya untuk
Umpama 'kais pagi
tang makan petang
3 untuk maju
g sama pengetahuan
aklumat terkini yang

n perniagaan harus
jasnya

1 pakar ekonomi ini
“Terdapat beberapa

aksa dite

puhi oleh

erundangan kita masih
xoleh meniru produk
suka hati mereka. la
u di Malaysia, bahkan
upun ada yang telah
ke penga

ilan, tetapi
dikit. Jadi. perniagaan,

sung mendedahkan

menyaran<an. cara

akkan hal ini berlaku

rdaftarkan r
badanan H

kaan

arta Intelek

1g sama beliau tidak

berkenaan turut

an

ja kerja. sedan

El ni agak mahal

k seharusnya dijadik

naju.

g sama Prof. Dr. Noor

tkan agar usa
cal moral. Maksudnya,
1g dijual benar-benar

ng diperkatakan atau

pa mengambil
langkah memastikan

K terus bersaing.

Sementara itu, menurut seorang
pengusaha bisnes dalam talian, Azreena
Azahari, 36, atau lebih dikenali di laman maya
sebagai Nina Azahari, penglibatannya dalam
bidang ini asalnya membantu meningkatkan
ekonomi keluarga. Disebabkan itu dia
sanggup paskan jawatan sebagai
eksekutif n yang bergaji lumayan di
sebuah syarikat cari gali minyak terkemuka
di ibu kota

Menurutnya, kecenderungan merintis

unia perniagaan dengan mengambil
inspirasi daripada ibunya yang juga seorang
ibu tunggal. Siibu sering menjual pelbagai
produk di pejabat bagi menampung
keperluan mereka sekeluarga

“Pada mulanya, saya tidak berminat
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Azreena Azahari, usahawan muda yang bercita-cita tinggi.

BUKAN SENANG UNTUK BERSAING

Dia terus bercerita, "Ketika anak-anak
tidur barulah saya boleh bekerja. Saya

terpaksa bersengkang mata menghadap
komputer, membuat kajian tentang bisnes
dan produk. Seawal pagi. saya harus
bangun seperti biasa untuk menguruskan
keperluan anak-anak dan suami. Kalau
diikutkan memanglah letih. tetapi itulah
yang terpaksa dikorbankan.”

‘Saya kuatkan azam untuk meneruskan

kerjaya baru ini. Saya tidak pernah menyesal

berhenti kerja. Alhamdulillah, suami
faham dan sentiasa memberi galakan,
terutama pada saat jualan jatuh atau
saya 'keletihan’ Malah dia lebih suka
saya terlibat dalam bisnes ini kerana
waktu bersama keluarga lebih banyak
dan tidak perlu berkejar ke sana ke mari
mencari pelanggan.” katanya

Dalam pada itu ibu kepada tiga orang
putera ini tidak menafikan, ramai yang
agak senang

ementara

ahagian pula memandang sinis. Apa

pun itu semua tidak pernah memberi kudis
Jauh sekali mengeluh. Malah menjadikan
dia semakin kuat.

Bagi Noor Azrina, hakikatnya bisnes ini
tidaklah semudah disangka. Cabaran dan
risiko tetap ada. Bahkan ia memerlukan
tahap kesabaran yang cukup tinggi
Cabaran yang paling besar ialah soal
pemasaran

Hari ini terlalu banyak rangkaian
pengiklanan dan pemasaran. Ada yang
percuma, namun memerlukan sedikit masa
untuk mendapatkan hasil. Bagaimanapun dia
lebih selesa dengan pengiklanan berbayar
seperti facebeok ads dan instagram ads
Walaupun berbayar, ia masih memerlukan
ilmu dan kreativiti untuk mendapatkan
hasil yang berbeza.

MANFAATKAN TREND SEMASA

Bagi wanita yang bercita-cita tinggi
ini, tidak salah jika menumpang arus atau
trend semasa seperti yang berlaku pada
hari ini. Namun, dia menasihati mereka
yang baru menceburi perniagaan ini
supaya memulakan perniagaan dengan
mengambil produk orang lain terlebih
dahulu tanpa perlu mengeluarkan modal
dan mempercleh keuntungan berdasarkan
kemisen, atau menggunakan modal
yang rendah

“Jika mengeluarkan modal sendiri

secara tidak langsung dapat menyuntik
semangat agar berusaha dengan lebih
gigih bagi memastikan apa yang dilaburkan
mendapat pulangan setimpal Namun, walau
apa pun jenis perniagaan, ia memerlukan
usaha dan kerajinan yang tinggi. Jadi
manfaatkan perkembangan teknologi
terkini. Dengan cara ini usahawan lebih
mudah memasarkan produk. Misalnya
slalui FB, Instagram. laman sesawang
aplikasi WhatsApp atau apa sahaja
tegasnya
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