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Anak Pencetus Lahimya Produk

Alfateh
JllnlOI'

ak terfikir untuk memiliki bisnes sendiri. ! Temiliki
ﬁgﬁiﬂzzf Eiaa[lgim bidang Pengurusan Perniagaan Antarabangsa, hbapa
kepada tiga orang anak ini iaitu Muhammad Al Fateh, 5, Fatima
Azzahra, 3, dan Khadijah, setahun ini men_nhh untuk makan gdp.b
namun, segala-galanya berubah apabila dia nekad untuk mencuba
bidang baru dengan terjun ke dunia perniagaan.
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yang dohulunya dikenali sebagai Al
Fateh Genius. Rasanya yang sedap dan
boleh dikunyah seperti gula-gula, nyata
memberi kelebihan untuk ditedima oleh
kanak-kanak
“Anak sulung saya, Muhammad Al
Foteh memang sukakan gula-gulo.
disebabkan kerap mukoh,.k'esihotomnyo
mula terganggu dan terkena jangkitan
pada pafu-paru dan seolah-olah
terkenc asma sedangkan anak sayo
tioda penyakit tersebut. Apabila
berjumpa dengan doktor, memang
soalan pertama yang ditanya
adaokoh anak saya suka makan
gula-gula, bila tahu anak saya
memang suka makan, doktor
nasihatkan supaya berhenti dari
mengambil makonan tersebut.
“Waktu itu, saya dan isteri
Farah Jawahir Mohammed
Saharom. 32, memberikan
suplemen untuk anak ambil
tetapi dio kurang gemar.
Daripada situ
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emuanya bermula gara-gora
kesihatan anaknya terjejas
disebabkan gemar makan gulo-
gula. Justeru. Ariff Bin Subri, 32 mencor
inisiatif lain sebagoi suplemen. namun
fidak memenuhi selero anaknya
Lantas, dia dan isteri memberanikan
dirf membuat kajion yang
perkaitan makanan sunch bagi
menghasilkan suplemen untuk
kanak-kanak iaitu gula-guio
dalam bentuk pastil yang
di gemari kanak-kanak
Usai melalui beberapa
peringkat, okhimya
ferhasillah suplemen
Al Fateh Junior
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timbul idea untuk menghasilkan produk
sendir dan tidak sangka selepas makan
produk ini, anak saya sendir yang tiba-tiba
dapat menghafal doa naik kenderaan
yang agok panjang sedangkan kami tak
pernch ajor dia menghatal.”

“Ketika itu kami hanya memberinyo
suplemen Al Fateh Junior sahdja dan ini
meyakinkan kami bahawa preduk kami ini

mampu menyokong perkembangan minda

konak-kanck dengan khasiat setiop bahan
yang terkandung di dalamnyao,"cerito Arif
lagi sambil memberitahu antara bahan
yang terkandung di dolam suplemen Al
Fateh Junior ialah madu, zaafaran, gam
arab, delima, kismis atau buah anggur.

BUKAN DARI
KELUARCA SENANG

Hampir dua tahun dalam bidang ini. Arif
menerusi syarikatnya Alfateh Alami Sdn
Bhd. sudah mengeluarkan dua produk iaitu
Al Fateh Junior dan Al Fateh Gold . Selain
untuk kanok-kanak. produk orang dewasa
dan warga emas yang diberi nama Al
Fateh Gold ini juga dikeluarkan dalam
bentuk gula-gula dengan menggunakan
bahan-bahan yang lebih premium untuk
orang dewasq dan warga emas.

"Saya bukaniah daripada keluarga
senang, tapi kalau boleh saya ingin
tunaikan hasrat ibu bapa saya dan
memberikan kehidupan lebih baik untuk
keluarga saya. Sebelum ini saya permnah
menjual barangan mainan kanak-konak
kemudian Al-Quran digital secara online.
Daripada situlah mulanya saya berjinak-
jinak dengan bisnes secara online sehingga
sekarang.

"Selepas mendirikan rumah tanggo. saya
cuba bernioga secara serius dan nekad
untuk berhenti makan gaji. Alhamdulilah
percaturan itu membuachkan hasil dan
produk Al Foteh diterima baik di pasaran.

“Bayangkan Denamo'i{;h mengeluarkan
produk. sambutan cuktp menggalakkan.
500 botol pertama habis dijual dalgm
tempoh seminggu dan produk kami
menjadi viral. ftu antara penyebab saya
memberanikan diri untuk mengeluarkan
5000 botol suplemen Al Fateh Junior.
Alhamduliiah, sehingga kini, telah lebih

300,000 botol terjual seluruh negara
secara online dan offine. “jelas Arf sambil
memberitahu Al Fateh Gold mengoandungi
&nam bahan utama yang terdin daripada
buah-buahan ferpilit iaitu buch Zaitun,

Delima, Tin, Kurma , Gam Arab dan Luban

UNTUK BER]JAYA NIAT
KENABETUL

Jujur mengakui bukan mudah
untuk melalui fiku-liku dalom bidang
bisnes. Bermula dengan zero dan
rumah mentug menjadi lokasi untuk
beroperasi, alhamdulilah sambutan
diterima menaikkan semangat Arif untuk
meneruskan usaha tersebut

“Ini semua berkat doa anak isteri dan
jvga keluarga. Setakat ini, kami sudah
ada 1000 ejen, 100 stokis dan 7 khalifah
(Master Leader) di seluruh negara. Selain
itu. kami juga ada rakan niaga strategik
di China. Batam dan Singapura. Bagi
yang berminat untuk menjadi ejen, peru
membuat pembelion bernilai RMS00
dan kami menawarkan ‘money back
guarantee'. Jika produk tak terjual dalam
tempoh sebulan, boleh dipulangkan,
dengan syorat tertentu.

"'Kami juga menaworkan khidmat
latinan untuk para ejen dan stokis kami.
Pada saya, untuk berjaya kita kena ikut
cara yang betul. Dalam bisnes memang
kita fikirkan keuntungan namun kena
ada niat yang bafk con%ahnyc untuk
membantu orang loin maka
Allah akan permudahkan
perjalanan kita," ujar Arif

yang merancang
A

untuk memperkembangkan lagi jenama Al
Fateh dengan menerbitkan komik Al Fateh
dan merchandise iaitu DIY Robotic

Tambahnya lagi. menerusi jenama Al
Fateh. dia mahu muncul sebagai Pelopor
Keluarga Bahagia No | di dunia. Justeru, dic
juga merancang menubuhkan production
team yang akan menganjurkan event untuk
usahawan-usahawan kecil supaya dapat
bergerck secara berjemach. ®



